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Nachlass-Summe erreicht Rekordhéhe

Erben will gelernt sein

Es ist wohl die einkommensstarkste und vermdégendste
Erbengeneration, die Deutschland je gesehen hat. Reiner
Braun, Autor einer Studie zum Thema Erbvolumina des
Deutschen Instituts flir Altersvorsorge, prognostiziert, dass
rund 2,6 Billionen Euro in diesem Jahrzehnt vererbt werden.

Von Michael Gschwind

Angesichts dieser Situation ist es unab-
dingbar, dass sich die Sparkassen des The-
mas Erbschaftsplanung intensiver anneh-
men. Der Beratungsbedarf ist aufReror-
dentlich hoch. So erkldrte das Institut fur
Demoskopie Allensbach im Frithjahrdieses
Jahres, dass ,die Wissensliicken bei der Be-
volkerung in offenkundigem Missverhalt-
nis zur zunehmenden Bedeutung von Erb-
schaften in Deutschland stehen“. Demnach
hat ein Drittel der Deutschen tiberhaupt
keine Kenntnisse zu Begriffen wie ,Testa-
ment*, ,gesetzliche Erbfolge“ oder ,Pflicht-
teil“. Lediglich rund 30 Prozent der Volljdh-
rigen verfiigen tiber ein Testament. Immer-
hin 60 Prozent wiirden sich von einem Spe-
zialisten beraten lassen.

Doch wie tritt ein Sparkassenberater an
die Erblasserund Erben heran? Das Thema
ist fur die Betroffenen zwar auf3erordent-
lich wichtig, doch ebenso sensibel zu hand-
haben. Sinnvoll und relativ einfach gelingt
der Einstieg iiber die Finanzplanung.
Schon wenn der Berater bei seinem Gegen-
uberdie finanziellen Wiinsche und Ziele er-
fragt, gehortdazuin der Regel auch die Ver-
sorgung Verwandter oderanderernahe ste-
hender Personen im Risiko- oder Todesfall.
Ist dies fiir den Kunden ein wichtiges
Thema, ist die Tur fur die Erbschaftspla-
nung geoffnet. Viele Kunden reagieren
sogarerleichtert, wennsie aufdie Regelung
ihres Nachlasses angesprochen werden.

Ganzheitliche Beratung

Der Konigsweg in der Beratung ist die Fi-
nanzplanung, die die Erbschaftsplanung
einschlief3t. Dieses Vorgehen sorgt fur
groRtmogliche Transparenz aller Vermo-
genswerte eines Kunden. Ganzheitliche Fi-
nanz-und Erbschaftsplanung eréffnet eine
Vielzahlvon Planungsszenarien und die Si-
cherheit, alle Aspekte des Aufbaus und der
Absicherung eines Kundenvermégens be-
riicksichtigt zu haben. Die fachliche Vor-
aussetzung erfillt ein Sparkassenberater
in idealer Weise, wenn er nicht nur ausge-

bildeter Finanzplaner, sondern auch Erb-
schaftsplaner — zum Beispiel Certified
Foundation and Estate Planner (CFEP) —ist.

Die operative Voraussetzung ist der Ein-
satz einer zuverldssigen und voll funk-
tionstiichtigen Beratungssoftware. Schon
das Thema Finanzplanung ist ab einer ge-
wissen Komplexitdt der Vermogenswerte
eines Kunden ohne Softwareunterstiitzung
kaum méglich, das Thema Erbschaftspla-
nung ist fir den Sparkassenberater ohne
Informationstechnologie nicht mehr zu
uberblicken. Die Kriterien einer guten Be-
ratungssoftware fiirdie Erbschaftsplanung
sind zundchst die sichere Bestimmung der
Erben und aller Bestandteile des Erbver-
mogens, die verldssliche Berechnung der
Erbteile bei der gesetzlichen oder gewill-
kurten Erbfolge sowie der Pflichtteile bei
der gewillkiirten Erbfolge.

Verschiedene Szenarien

Die Software muss des Weiteren die Erb-
schaftsteuer sowie Zugewinne korrekt aus-
weisen und in der Lage sein, verschiedene
Erbszenarien mit allen rechtlichen und fi-
nanziellen Konsequenzen aufzuzeigen.
Dartiber hinaus muss sie der Berater flexi-
bel nutzen kénnen, da sich die finanziellen
oderfamilidren Verhdltnisse eines Kunden
im Lauf eines Lebens verdandern.

Ist sich eine Sparkasse der Bedeutung
des Themas Erbschaftsplanung bewusst,
ist sie bereit, in Know-how und Technik zu
investieren, sollte sie fir diesen Markt her-
vorragend geriistet sein. Zwar werden
durch Erbschaften gesamtwirtschaftlich
keine neuen Vermégen geschaffen, doch
kann ein einzelnes Geldinstitut von der in-
dividuellen Verwendung beziehungsweise
Umschichtung eines Erbes mafgeblich
profitieren.
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